
• Praxisbezug zu Landwirtschaft und 
modernen Tierhaltung

• Erfahrung im Vertrieb, Außendienst 
oder Fachhandel

• Freude an Technik, Beratung und 
Projektgeschäft

• Starkes Netzwerkdenken und 
verbindliches Auftreten

• Sicher in Verhandlung, Organisation und 
Nachverfolgung

• Selbstständige Arbeitsorganisation

• Eigeninitiative, Reisebereitschaft und 
Führerschein B

• Gebiet in Süddeutschland eigenständig 
entwickeln

• Händler beraten und aktiv begleiten

• Stall-, Weide- und Technikprojekte 
identifizieren

• Endkunden und Partner vor Ort beraten

• Markt, Wettbewerb und Anwendungen 
beobachten

• Aktionen, Schulungen und Messen 
umsetzen

• Absatzpotenziale planen und realisieren

• Homeoffice, Firmenwagen, kurze Wege

Ein etablierter Spezialist für moderne Agrar- und Tierhaltungstechnik verstärkt sein 
Vertriebsteam in Süddeutschland. Sie fühlen sich im Stall ebenso wohl wie im Gespräch 
mit Handelspartnern & Kunden und entwickeln gerne Lösungen rund um Weide-, Hof-

und Stalltechnik. Wenn Sie Ihre Stärke in der technischen Fachberatung und im 
Händlermanagement sehen, dann kontaktieren Sie uns noch heute!

Gebietsverkaufsleiter 
Tierhaltungstechnik (m/w/d)

Kennziffer: 442360301

Das bringen Sie mit:Das erwartet Sie:

Interessiert? – Rufen Sie einfach an • Dr. Tobias Wronka • Tel. +49 151 122 631 33
oder senden Sie uns Ihre Bewerbung •

tobias.wronka@agriassociates.de  • www.agriassociates.de

Vertrauen Sie auf unsere Agrar- und Personalkompetenz. 

http://www.agriassociates.de/
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