
• Abgeschlossene Ausbildung oder 
Studium im Agrarbereich

• Mehrjährige agrartechnische 
Vertriebserfahrung

• Hands-on Mentalität für Demos

• Eigeninitiative und Selbstorganisation

• Kommunikationsstarke Persönlichkeit 
mit Netzwerker-Qualitäten

• Teamfähigkeit und 
Durchsetzungsstärke

• Reisebereitschaft innerhalb des 
Vertriebsgebiets

Das bringen Sie mit:

• Aktiver Vertrieb von Land- und 
Kommunaltechnik

• Betreuung, Entwicklung und Ausbau 
der Händlerstruktur

• Aufbau und Pflege eines 
leistungsstarken Netzwerks

• Planung und Durchführung 
erfolgreicher Vertriebsaktionen und 
Veranstaltungen

• Key-Account-Management von 
strategisch wichtigen Kunden

• Arbeiten aus dem Homeoffice

Das erwartet Sie:

Unser Kunde ist ein traditionsreiches Familienunternehmen, das hochwertige 
Landmaschinen entwickelt und produziert. Zur Verstärkung der Vertriebsaktivitäten in 

Rheinland-Pfalz und NRW suchen wir eine engagierte Persönlichkeit, die Landwirtschaft 
lebt und Vertriebserfolg aktiv gestaltet. Wenn Sie Freude daran haben, Händler zu 

entwickeln, Netzwerke auszubauen und ein etabliertes Produktportfolio voranzubringen, 
dann kontaktieren Sie uns noch heute!

Gebietsleiter Landtechnik –
Rheinland-Pfalz & NRW (m/w/d)

Vertrauen Sie auf unsere Agrar- und Personalkompetenz.

Kennziffer: 492357001

Interessiert? – Rufen Sie einfach an • Dr. Tobias Wronka • Tel. +49 151 122 631 33
oder senden Sie uns Ihre Bewerbung •

tobias.wronka@agriassociates.de  • www.agriassociates.de

http://www.agriassociates.de/
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